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Qlean - сервис заказа уборки, 
стартап года 2016



Shelly - заказ маникюра на дом, 
младшая сестра Qlean



Зачем сервису заказа уборки 
мобильное приложение?

First Orders by IOS App



Как мы добились стабильного 
потока заказов?



Изучили работу конкурентов, проанализировали креативы 
через сервис поиска рекламных объявлений Publer 



Настроили подробную аналитику в Adjust, 
связали данные с CRM 



Воронка по зашифрованным источникам



Направили трафик мобильного сайта в приложение 



Запустили кампании в Mytarget, Facebook и  
Instagram с яркими запоминающимися креативами 





CPI-сети взяли под контроль с помощью мотивационных сеток, 
тестировали по CPI и эффективных перевели на бонусную систему

Конверсия
в заказ до 5% 5-10% более 10%

CPI 0 70 100

Цифры условные, не сдаем своих партнеров :)



В результате нам удалось сократить средний CPI на 30%, 
поднять конверсию в заказ на 40% и увеличить средний чек
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Какие выводы ?
Изучайте своих конкурентов, проверяйте их в открытых источниках, 
анализируйте их рекламу 

Не полагайтесь на домыслы и догадки, выстраивайте аналитику ДО того, как 
начинаете зарабатывать 

Не бойтесь экспериментировать с рекламными площадками и яркими 
креативами, выделяйтесь на фоне других 

Не оставляйте партнеров по трафику без контроля, заставляйте их работать с 
оплатой за заказ или привязывайте к промежуточным конверсиям



Всем спасибо!  

По промокоду ONE17 скидка 30% на 
первую уборку 

mail oleg@qlean.ru 

telegram @kh_oleg


