
Гео-персонификация в 
маркетинге 

Опыт использования в Valtera 



Несколько слов о 
компании 
www.valtera.ru 

 История компании началась в 2003 г. 

 85 розничных магазинов 

 Собственный интернет-магазин 

 Собственное производство и дизайн 

 Клиентская база более 1 млн 

 В 2015 года внедрили CRM 





















Резюмируя 
www.valtera.ru 

Быстро: старт пилотного проекта за 2 
недели, за 1 месяц вышли на 
продуктив 

Дружелюбно: только аккуратная 
персонализированная коммуникация 

Эффективно: конверсия в покупке 
даже на пилоте превысила 3% 

Удобно: не нужно включать Bluetooth 
и устанавливать приложения на 
смартфон 



Персональные триггеры: каждый 
клиент получает свой персональный 
оффер 

Настройка мультиканальности: в 
зависимости от покупательского 
поведения – персональная 
коммуникация в «свой канал» 

Больше довольных клиентов: 
клиенты довольны, все коммуникации 
подобраны специально для них в 
момент, когда они находятся рядом 

Что дальше? 
www.valtera.ru 



СПАСИБО ЗА ВНИМАНИЕ! 
 
 
 

Колосков Станислав 
Маркетинг директор Valtera 

stas.koloskov@gmail.com 


