
                                                

1 Copyright © 2004-2013 Александр Левитас      www.levitas.ru 

Добро пожаловать! 

Партизанский 

маркетинг 



                                                

2 Copyright © 2004-2013 Александр Левитас      www.levitas.ru 

Две минуты о себе 

• Консультант, наставник, бизнес-тренер 

• Эксперт по партизанскому маркетингу 

• Автор делового бестселлера 2012 года 

• Три школы маркетинга - .RU, .US, .IL 

• Израиль — без пиджака и галстука 

• «Что?Где?Когда?» и боевые искусства 



                                                

3 Copyright © 2004-2013 Александр Левитас      www.levitas.ru 

Деловой бестселлер – 2012 

• Реклама 

• Продажи 

• Сумма чека 

• Цены 

• Лояльность 

• Издержки 
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Для тех, у кого смартфон 
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Что такое 

партизанский 

маркетинг? 

Партизанский маркетинг 
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Джей Конрад Левинсон 
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Исходные идеи 

• Изначально придуман для малого бизнеса 

− Хотя сегодня используется и «большими» 

• Исходный принцип – ограничен бюджет 

• Деньги можно заменить: 

− Инвестицией сил и времени 

− Маркетинговыми рычагами 

− Умением мыслить «не как все» 
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Основные формы 

• Маркетинг без бюджета 

− То есть, совсем без бюджета 

• Малобюджетные инструменты 

• Малозатратное усиление маркетинга 

• Локальный маркетинг 

• Точечный маркетинг 
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Маркетинг без бюджета 
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Малобюджетная реклама 

• «Малая полиграфия» – листовки и т.п. 

• Работа промоутеров на улицах 

• Вывески, таблички, витрины, двери 

• Прямая почтовая реклама 

• И т.д., и т.п. 

• Отдельно – реклама в Интернете 
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Малозатратное усиление 
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Локальный маркетинг 
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Точечный маркетинг 
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Стратегии 

и кейсы 

россыпью 

Вы все такие разные… 
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Модель шведского стола 

• Я предложу разные инструменты 

− Для разных ситуаций 

− Для разных сфер бизнеса 

• Чтобы каждый в зале получил пользу 

• Выбирайте то, что работает для Вас 
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Маркетинг 

точно вовремя 

«Партизанщина» – 1 
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Маркетинг точно вовремя 

• Ваш товар/услуга нужны не каждому 

• Ваш товар/услуга нужны не каждый день 

• Как добраться до тех, кто готов купить? 

• Полный охват рынка – редко рентабелен 

• «Мы пойдём другим путём…» 
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Как работать точечно? 

• Традиционные способы сегментации 

− Через принадлежность к отрасли 

− Через оборот или капитализацию 

− И т.п. 

• Красивые таблички, но что с ними делать? 

• «Сегментация через обстоятельства» 



                                                

19 Copyright © 2004-2013 Александр Левитас      www.levitas.ru 

Кейс «Сбербанка» 
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«Картонные 

продавцы» 

«Партизанщина» – 2 
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POS-материалы и упаковка 
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«Картонный продавец» 

• Разновидности: 

− Упаковка товара, наклейка на упаковку 

− Рекламный POS-материал 

− Стенд, диспенсер и т.п. 

− Каталог товароведа, меню ресторана 

• Решает около 10 классов задач… 

− Сейчас расскажу подробно 
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Лишь часть возможностей 

• Подтолкнуть к покупке 

− Эмоционально / рационально / etc., etc. 

• Сделать непонятное понятным 

• Помочь сориентироваться в товарах 

• Стимулировать продажи «сопутки» 

• Подтолкнуть к нужному действию 

• И так далее, и тому подобное... 
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Примеры из практики 
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Система 

гарантий 

«Партизанщина» – 3 
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Риск = сложная продажа 

• Клиент боится риска: деньги и репутация 

• Превращает простую продажу в сложную 

• Минимизировать риск – сделать 90% дела 

• Два основных пути снижения риска 

− «Нога в двери»: продать часть вместо целого 

− «Огонь на себя»: создаём систему гарантий 
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Базовые виды гарантий 

• Гарантия возврата денег 

− «Точка невозвращения» 

• «Приём необычного ресторана» 

− Два основных варианта 

• «Приём монтёра Мечникова» 

• «Приём хабаровского фотографа» 

• «Лучше-чем-без-риска» 
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«Переговорная лесенка» 

• «Не ходите с ножом на перестрелку» 

• Запасный вариант у дипломатов 

• «Переговорная лесенка» у коммерсантов 

• Подготовить систему гарантий 

• Кейс с рекламной службой - ВЖИВУЮ 

• Обратили ли Вы внимание..? 
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Это далеко 

не всё… 

Технологии были полезны? 
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Мы даже не затронули… 

• Вирусный и провокационный маркетинг 

• «Женскую стратегию» в маркетинге 

• «Долларизацию» и «временизацию» 

• «Воронку продаж» 2-го рода и 3-го рода 

• «Метод хвоста павлина» и пакетирование 

• Партизанский контрперехват клиентов 

• И т.д., и т.п. 
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Как узнать 

больше 

Хотите больше идей? 
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VIP-семинар в Израиле 

• Только раз в году! Тель-Авив, 1-9 мая 

– VIP-семинар «Взрывной рост прибыли»  

– VIP-блок: индивидуальная работа 

– «Отладка бизнес-процессов» 

– «Как стать №1: самопиар» 

• Подробности:  www.levitas.ru/vzryv 

• До 14/04 – скидка 20% 

http://www.levitas.ru/vzryv
http://www.levitas.ru/vzryv
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Спасибо за внимание! 

• Заходите на сайт: www.levitas.ru 

• Читайте блог: alex-levitas.livejournal.com 

• Подписывайтесь на электронные газеты 

• Приходите на другие мои семинары 

 

• Жду рассказов об успехах! 

http://www.levitas.ru/
http://alex-levitas.livejournal.com/
http://alex-levitas.livejournal.com/
http://alex-levitas.livejournal.com/
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И помните главное 

Ваш бизнес может 

приносить Вам 

больше денег 

 


