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Добро пожаловать!

Маркетинг 
чужими руками
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Две минуты о себе

• Консультант, наставник, бизнес-тренер
• Эксперт по партизанскому маркетингу
• Три школы маркетинга - .RU, .US, .IL
• Израиль — без пиджака и галстука
• «Что?Где?Когда?» и боевые искусства
• «Характер скверный. Не женат»
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Книга 2011 по маркетингу

• Реклама
• Продажи
• Сумма чека
• Цены
• Лояльность
• Издержки
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Для тех, у кого смартфон
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Выгоды от партнёрства

• Точное наведение на “горячих” клиентов
• Партнёр делится с нами репутацией
• Можно использовать чужие сети продаж

• Как это работает?
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Партнёрство 
с конкурентом

Партнёрство – вариант №1
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С конкурентами — дружим

• Партнёрство вместо войны
• Искать общую выгоду

– Рост общих продаж
– Борьба с общим врагом

• Конкурентом
• Государством

– Экономия для обоих



                                              

8Copyright © 2004-2012 Александр Левитас      www.levitas.ru

Обмен клиентами

• Есть ситуации, когда стоит отдать клиента
• Три типовые ситуации
• Риск? Это только кажется
• Ничего не теряем, многое можем выиграть
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Партнёрство 
со смежником

Партнёрство – вариант №2
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Золотое дно — и без риска

• Конкуренции нет, риска нет
• Выгоды огромны — и они очевидны
• Кейс со стеклом
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Партнёрство 
с предтечей

Партнёрство – вариант №3
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Предтечи и наследники

• Проблемы не исчезают, а меняются
• Пример с покупкой автомобиля
• Клиент “едет” по конвейеру
• Соседние звенья — предтеча и наследник
• Шесть типовых схем — как найти
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Партнёрство с предтечей

• Стабильный поток “горячих” клиентов
• Партнёру эти клиенты уже не нужны
• Нет причины отдать — дайте причину
• Можно оплачивать не деньгами

– Около десятка видов “валюты”
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Партнёрство 
с наследником

Партнёрство – вариант №4
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Зеркальное отображение

• Теперь предтеча — это Вы
• Можете требовать то, что раньше давали
• Иногда можно удвоить прибыль

– Без затрат
– Без хлопот
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Партнёрство 
с поставщиком

Партнёрство – вариант №5
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Не только скидки!

• Мы покупаем у вас, покупайте у нас!
• Размещение/доставка вашей рекламы
• Использование деловых связей
• Участие в расходах на рекламу
• Ссуды на развитие/расширение бизнеса
• Обучение и консультирование
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Партнёрство 
с клиентом

Партнёрство – вариант №6
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В сфере B2B

• Теперь поставщик — это вы
• Две задачи в работе с клиентами

– Удержать клиентов и поднять продажи
• Клиенты могут поставлять клиентов

– Оплата взаимозачётом
– Оплата закупками

• Обучение чужими руками
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Партнёрство 
с соседом

Партнёрство – вариант №7
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Помогают по-соседски

• Два типа соседей
• Как взаимодействовать с соседями

– Встречная реклама: ты мне — я тебе
– Комната ожидания / нейтрализатор
– Генератор потока в обмен на подарки

• Реклама, которая приносит деньги
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Партнёрство 
с “друзьями”

Партнёрство – вариант №8
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Человеческие отношения

• Дружеские или приятельские отношения
• Готовность по мелочи помочь друг другу

– В том числе и ресурсами бизнеса
• Ещё лучше — если уже помогали
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Возможности партнёрства

• Присылаем клиентов друг другу
• Обмен опытом и деловыми связями

– Клуб предпринимателей delovar.ru
• Совместные закупки и/или владение
• Совместные акции
• Использование простаивающих ресурсов
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И помните главное

Ваш бизнес может 
приносить Вам 

больше денег
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