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О компании 

Siemens Enterprise Communications 

 №1 в мире по сервисным услугам  

в телекоммуникациях 

 № 3 в мире среди поставщиков решений 

VoIP 

 Свыше 75% компаний из Fortune500 - 

наши клиенты  

 Свыше 1 млн. корпоративных заказчиков 

 

 Свыше 10 000 сотрудников во всем 

мире 

 Сервисные подразделения в 90 

странах 

 Темп роста, опережающий рынок  

в России и СНГ на протяжении 

нескольких лет 

 Siemens Enterprise Communications 

 Enterasys Networks 

 Cycos 

Группа компаний Siemens Enterprise Communications 

(51%) 

(49%) 
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Ключевые направления деятельности:  

 

 

 

Наши основные  

направления развития – это: 

 

Унифицированные 

коммуникации 

Коммуникации из облака — 

ЦОДОТЕЛЕФОНИЯ 

 

Контакт-центры 

Сети передачи данных 

 

 

Сервисные решения 

Телефоны 

Контакт-центры 

Унифицированные 

коммуникации 

Конвергентные 

платформы 

Сетевая инфраструктура 
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Интеграция offline и online-инструментов в 

работе с партнерами и заказчиками в В2В 

Зачем? 

 

1. Повышение отдачи и окупаемости в средне\долгосрочной 

перспективе 

2. Стратегический фокус и четкая «линия партии» 

3. Легче и быстрее запоминающийся призыв к действию 

(СallТoАction) 

4. Повышение узнаваемости бренда («слепая выборка») 

5. Сроки и емкость охвата аудитории 

6. Оптимальный производственный процесс (единая 

креативная концепция, тиражируемость, единый 

поставщик) 

7. Возможность управлять интенсивностью и 

продолжительностью маркетинговой кампании в 

зависимости от целей  

8. и т.д. 
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 Может не работать при  

 
- Отсутствии стратегии и явных конкурентных 

преимуществах предложения 

- Нишевом/точечном продвижении (узкий круг 

потребителей) 

- Отдача нужна «здесь и сейчас» 

- Ограниченных возможностях доступа целевой 

аудитории в онлайн 
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Семь раз подумай, один раз отрежь 

Внимание! 

 

-«Оффлайн» «мигрирует» в «онлайн» 

- Не забывать про «старые добрые» традиции и 

проверенные тактики 

- Бюджет не всегда пропорционален отдаче, 

«включай мозг» 
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Пример 1: Региональная экспансия в 

России, открытие 4 офисов  

Siemens Enterprise Communications 

•   Более 160 лет работы в России 

•   Офисы в Москве и Санкт-Петербурге 

•   

Москва 

Новосибирск 

Санкт-Петербург 

Краснодар 

Самара 

Казань 
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Задачи в каждом регионе 

- анонсировать наше присутствие в регионе и 
представителя  

- познакомиться и наладить отношения на гос.уровне 

- проинформировать потенциальных партнеров и 
клиентов о нашем портфеле продуктов и сервиса 

- сформировать воронку продаж (заказы от клиентов 
и список потенциальных партнеров) 

- анонсировать специальные промо-программы и 
специальные преложения  

- подготовка рынка специалистов 
(кадры/Университеты) 

- создание демонстрационных возможностей (шоу-
румы, материалы) 

- информирование рынка об имеющихся проектах 
(истории успеха) 
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Открытие офиса за 2 дня 

Университет: заключение 

партнерского соглашения  

Web-cтраница с описанием, 

программой открытия и 

регистрацией 

Рассылка электронных писем 

с анонсом офиса и 

приглашением на открытие 

Обзвон  

TOP300 компаний 

Пресс-конференция  

GR: встреча с Вице-премьером 

Министром ФО 

Рекламная кампания: наружка, онлайн, ТВ, печатные СМИ 

Конференция для заказчиков 

(1/2 дня) 

Круглый стол для партнеров 

(1/2 дня) 

Follow-up: рассылки с приглашением на встречу в офис, анонс 

промо-программы и демонстрационного шоу-рума 
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Спасибо за внимание! 

Вопросы? 


